JAIME OZIEL
ALVARADO PADRON

(81) 2027-1833 - Juarez; Nuevo Leon. - Ozielpadron0107@gmail.com

Soy un Joven de 24 Anos con experiencia en multiples actividades con gusto principalmente por
las ventas aunque cuento con experiencia en Logistica y Embarques ademas de tener
habilidades especificas tales como: Facilidad De Palabra, Liderazgo, Capacidad de negociacion y
persuacion, Contactos dentro de el sector industrial y Responsabilidad hacia la empresa.

EXPERIENCIA LABORAL

Ventas Internas (Tetra Manufacturing Solutions) 2025 - Presente

Ventas De Acero principalmente dirigidas al sector industrial con conocimiento amplio y manejo
de los tiempos precisos para el surtimiento de clientes. Asi como capacidad para persuadir a
nuevos prospectos. Desempefando actividades como manejo de inventarios. Generacion de
ordenes de procesamiento y Localizacion de Fleteras para surtimiento efectivo Calidad-Precio

- Generacion y revision Ordenes De Compra - Facturacion - Busqueda De Proveedores
- Validacion Fichas Tecnicas - Manejo Excel Basico - Organizacion De Equipo De Trabajo
Auxiliar De Logistica (Xighux- Bydsa) 2021-2024

Gestion De embarques y realizacion de programa de surtimiento a Cedis variados en diferentes
estados de la republica asi como realizar inventarios de forma Ciclica y Aciclica para garantizar
surtimientos efectivos de producto a los diferentes clientes Mayoristas y Tiendas Especializadas.

- Inventarios De Todo Tipo - Uso Del Sistema SAP - Programacion De Surtimientos

- Coordinacion Equipo De Trabajo - Manejo De Excel Basico - Presentaciones En % Efectividad
Ventas Independientes (Derivados De Tabaco) 2022 - Presente

Ventas Independientes De Productos derivados de el Tabaco asi como almacenaje del mismo.
- Busqueda De Clientes - Mantenimiento De Cartera De Clientes - Asesoria Integral

- Distribucion Por Zonas - Atencion Al Cliente - Busqueda De Proveedores

EDUCACION

Universidad Insuco

Bachillerato General 2021 -2023
Licenciatura En Mercadotecnia 2023 - No Concluida

HABILIDADES PROFESIONALES Y PERSONALES

¢ Habilidad De Negociacion para encontras soluciones beneficiosas a ambas partes
¢ Habilidad para resolucion de problemas espontaneos minimizando perdidas
e Habilidades Sociales para interactuar con terceros de manera profesional y agradable.



