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San Pedro Garza García, Nuevo León, México 
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  Disponibilidad nacional e internacional 

 

DIRECTOR COMERCIAL | DIRECCIÓN DE VENTAS | SECTOR INDUSTRIAL & ACERO 

Ejecutivo comercial con más de 20 años de experiencia liderando estrategias de ventas en 
la industria del acero y transformación metálica, atendiendo mercados como Automotive, 
HVAC, Electrodomésticos, Heavy Trucks, Industrial, Construcción y Data Centers. 

Especialista en crecimiento sostenido de ingresos, apertura de nuevos mercados, 
desarrollo de equipos comerciales de alto desempeño y negociación estratégica con 
OEMs, Tier 1 y grandes cuentas nacionales e internacionales. 

Historial comprobado de incrementos sostenidos en volumen (toneladas) y revenue, 
expansión territorial y desarrollo de relaciones comerciales de largo plazo. 

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

AC Metals / Aceroteca 

Sales Manager (México & Texas) 
Mayo 2025 – Actualidad 

• Responsable de la estrategia comercial de dos plantas: Monterrey y Seguin, TX. 

• Desarrollo de nuevos mercados y expansión territorial. 

• Incremento sostenido de cartera de clientes y diversificación de segmentos 
industriales. 

• Negociación con proveedores estratégicos y acereras. 

• Enfoque en crecimiento rentable y fortalecimiento de relaciones a largo plazo. 

 

 

 



 

Galvaprime – Monterrey, N.L. 

National Sales Manager 
Noviembre 2013 – Marzo 2025 

• Liderazgo de la fuerza de ventas a nivel nacional. 

• Responsable del cumplimiento del plan anual en volumen (toneladas) y 
facturación.  

• Incremento anual de ventas conforme al plan estratégico de la compañía. 

o Ventas en el año 2013 por 9k toneladas. 

o Ventas en el 2024 por 117K toneladas. 

• Atención y desarrollo de mercados: Automotive, HVAC, Industrial, 
Electrodomésticos, Refrigeración Comercial, Construcción, Heavy Trucks y Data 
Centers. 

• Desarrollo de nuevos negocios con OEMs y cuentas clave. 

• Planeación de forecast, pricing strategy y negociación de contratos anuales. 

 

Villacero – Monterrey, N.L. 

Sales Manager 
Enero 2012 – Octubre 2013 

• Desarrollo de nuevos mercados en el norte del país. 

• Incremento de ventas con clientes actuales y apertura de nuevas cuentas en 
Automotive, Iluminación, Electrodomésticos, Heavy Trucks y HVAC. 

• Estrategias de penetración y posicionamiento comercial. 

 

Coilplus Mexicana – Ramos Arizpe, Coah. 

Sales Manager 
Abril 2011 – Diciembre 2011 

• Administración del negocio de reventa GM. 



• Desarrollo de nuevos negocios en Automotive y Home Appliance. 

• Miembro del equipo de certificación ISO/TS. 

• Coordinación con 11 plantas en EE.UU. y Canadá. 

• Desarrollo y negociación con acereras nacionales e internacionales. 

 

Steel Technologies de México 

Sales Manager North – Cd. Juárez 
2010 – 2011 

• Desarrollo de ventas en el noroeste del país. 

• Expansión en mercados HVAC, Electrodomésticos y Automotriz. 

Sales Manager – Ramos Arizpe 
2007 – 2009 

• Apertura y dirección del Centro de Distribución Ramos Arizpe. 

• Manejo de cuentas Tier 1 Automotriz y programa Chrysler Resale. 

• Incremento de ventas superior al 40%. 

Sales Executive – Ciudad de México 
2005 – 2007 

• Gestión de cuentas Tier 1 y Tier 2. 

• Ventas industriales en CDMX y Toluca. 

 

Flejes Misa – Ciudad de México 

Sales Executive 
2003 – 2005 

• Responsable de ventas en CDMX, Querétaro, San Luis Potosí, Celaya, León y 
Toluca. 

• Incremento de ventas: 

o +35% en consumibles 



o +50% en equipo 

 

FORMACIÓN ACADÉMICA 

Ingeniero Industrial y de Sistemas 
ITESM Campus Monterrey – 2002 

Business Management Program 
EGADE Business School – 2022-2023 

 

COMPETENCIAS CLAVE 

• Dirección Comercial Estratégica 

• Planeación y Forecast de Ventas 

• Desarrollo de Nuevos Mercados 

• Negociación con OEMs y Tier 1 

• Gestión de Equipos Comerciales 

• Pricing & Rentabilidad 

• Desarrollo de Proveedores 

• Expansión Nacional e Internacional 

 

IDIOMAS 

Español: Nativo 
Inglés: Bilingüe (100%) 

 

INFORMACIÓN ADICIONAL 

• 8 cursos en habilidades comerciales – ITW, Glenview, Illinois. 

• Ex seleccionado Varsity Tenis – ITESM. 

• Selección Nacional Senior de Pádel – Mundial Las Vegas 2022. 

 


