
 

 

 

JULIO CÉSAR 

VELÁZQUEZ 

VELASCO 
 

PERFIL 

Desde los 17 años de edad me he 

dedicado a las ventas, primeramente, 

en la venta de materiales para la 

construcción en un negocio familiar, 

en sociedad con mi hermano mayor, 

fuimos distribuidores directos de 

CEMEX, simultáneamente construí de 

manera independiente obra de tipo 

residencial, comercial y 

mantenimiento a edificios industriales. 

 

Posterior a este giro, me inicié en el 

mundo industrial vendiendo proyectos 

de grúas viajeras, lo cual me gustó 

mucho, llevándome a prepararme 

para ser DC5 y hasta la fecha vendo 

grúas viajeras desde la propuesta, 

asesoría y ejecución incluyendo la 

obra civil. 

 

CONTACTO 

TELÉFONO: 

442 365 94 81 

 

LUGAR DE RESIDENCIA: 

Querétaro, Qro. 

 

SITIO WEB: 

linkedin.com/in/julio-velázquez-

924861149 

 

CORREO ELECTRÓNICO: 

capetus@hotmail.com 

 

 

 

EDUCACIÓN 

UNIVERSIDAD NACIONAL AUTONOMA DE MEXICO (UNAM) 

 

Sept. / 1989 – Sept. / 1992 (Trunco) 

Facultad de Ingeniería Civil  

  

EXPERIENCIA LABORAL 

MULTILOG INTERNACIONAL, S.A. DE C.V. 

VENTAS  

Ago. 2021 – Actualidad. 

 

CRANES AND HOIST  

DIRECCION DE VENTAS 

Nov. 2018 – Jul. / 2021 

Cotización de proyectos, presentación, seguimiento y cierre, 

prospección, creación de estrategias y campañas, manejo de CRM, 

seguimiento y control de publicidad en Google, impartición de cursos 

de seguridad industrial, capacitación de personal. 

 

 

SUMINISTROS ESPECIALIADOS EN MANEJO DE CARGA (SEMSA)  

JEFE DE VENTAS 

Jun. 2015 – Nov. 2018 

Control de la fuerza de ventas, capacitación, cotización de proyectos, 

presentación y descripción del alcance, seguimiento, negociación y 

cierre en apoyo de la fuerza de ventas y clientes propios asignados de 

manera directa considerados AAA, revisión y aseguramiento en el 

cumplimiento de las metas de ventas, impartición de cursos. 

 

MATERIALES PARA LA CONSTRUCCION TIXKOKOB  

DIRECCION GENERAL 

Ene. / 1989 – Dic. / 2014 

Negocio familiar, administración general, compras, ventas, manejo de 

personal, control de inventarios, creación de campañas y marketing, 

prospección, desarrollo de proveedores, control de personal y 

vehicular.   

 

 

 


