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Lic en contaduria publica con experiencia gerencial dirigiendo equipos de trabajo en todas las areas,administrativas y de ventas(prospeccion de clientes cierres de ventas,servicio al cliente) con  supervision,control,operacion,almacenes,inventarios,caja chica,control de presupuestos,capacitacion,analisis de resultados,prospectacion y seguimiento a cuentas clabe.







Año   91-95                                     Lic. En contaduria publica
Zapopan Jal                                        Universidad de Guadalajara


Idiomas:         Español: Natal
		Ingles: intermedio
50 % hablado 50 %escrito

Programas manejados: Word, Excel,Power point,outlook
Sistemas  manejados : AS400, INTELISIS,CRESDOS,SAE

FEBRERO 19 ACTUAL      GRUPO COMERCIAL TAJSA SA DE CV    EJECUTIVO CUENTAS CLABE

[bookmark: _GoBack]Visita a clientes cuenta clabe con ruta    local( FERRETERIAS CON VENTA DE ACERO MURILLO,OCOTLAN ETC y foraneo(FERRETERIAS CON VENTA DE ACERO  EN CD GUZMAN,COLIMA,TECOMAN,MANZANILLO
,TEPIC,PTO VALLARTA,ZACATECAS,AGUACALIENTES,SAN JUAN DE LOS LAGOS,TEPATITLAN) 
sacar pedidos y o proyectos para ofertar producto,prospectacion,  creacion de nuevos clientes
,levantamiento de pedidos clientes,presupuestos,Cotizaciones,cierres de venta,cobranza de cartera 
,  manejo de presupuesto mensual.

JULIO 18 FEBRERO 2019  EXPOCERAMICAS   JEFE DE SUCURSAL BODEGA 

Tareas Relizadas : Encargado de tienda de ventas asi como bodega de distribucion,logistica de entregas 
Inventarios de bodega,cobranza de clientes,estrategias de mkt para incremento de venta tienda,cortes
De caja, manejo de incidencias,facturacion,contratacion de personal operativo,control de vehiculos y equipos
De carga (montacargas mantenimiento,servicio,bitacoras de combustible),recepcion e ingreso de mercancias
Prospectacion y seguimiento a clientes (envio de presupuestos,seguimiento a solicitudes)

OCTUBRE 16 – JULIO 18      GRUPO PREZ     GERENTE DE SUCURSAL 
Tareas realizadas : Encargado de Oficinas y bodega llevando a cabo el presupuesto de ventas
,supervision de la operacion en todas la areas almacen
,atencion a clientes,estrategias de mkt para incremento de ventas,inventarios de tienda bodega  contratacion,induccion y capacitacion de personal,cortes de caja, manejo de efectivo facturacion,
Apertura y cierre de oficinas y bodega,prospectacion clientes,solicitud de reabastecimiento de mercancias,
Control Vehiculos(mantenimiento,servicio,bitacoras de combustible) compra de insumos,pagos a dependencias,
Manejo de cartrea de clientes,seguimiento a credito y cobranza,supervision de personal

SEP 15–SEPT  16 IMPRESOS COPITEK SA DE CV, Impresion de publicidad

Cargo ocupado JEFE DE SUCURSAL

Tareas realizadas: Encargado de sucursal asi como presupuesto de venta de la tienda  supervisión de la operación de la
 misma en las diferentes áreas  trabajos entregas, orden y limpieza, atención al publico,inventarios,
 manejo de efectivo cortes de caja facturación,cobranza, segumiento de clientes  .
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MARZO 2011-AGOS 2015 RENT A CENTER, Comercial renta de muebles para el hogar

zapopan	Cargo ocupado GERENTE DE SUCURSAL

Tareas realizadas: En esta empresa mi responsabilidad era planear, supervisar y ejecutar las estrategias de ventas, para cubrir los objetivos semanales así como la constante capacitación en cierres de ventas y la planeación de estrategias de cambaceo,marketing,venta cruzada y referencias. Vigilar y autorizar los contratos de clientes así como supervisar la cobranza manteniéndola en los márgenes establecidos.
Además de la presentación  e interpretación de indicadores financieros de ganancias y perdidas, crecimiento  de cartera, recuperación de la misma y las gestiones y negociaciones directas con clientes 
Realice auditorias de inventario aleatorias, para la detección inmediata y prevención de perdidas de  mercancias ,manejo de efectivo y control de gastos menores





Enero 2008 a febrero 2011  ELEKTRA     GERENTE TIENDA
Tareas Realizadas: Responsable  de la tienda y banco, en los cuales realizaba las estrategias semanales para la colocación de créditos ahorros y seguros en el área de  banco además del la supervisión y auditorias de efectivo y valores de las cajas , en el área comercial planeaba la venta en tienda así como la colocación autorización gestión y revisión de los créditos otorgados y su recuperación manejando la cartera vencida ,así como el control auditoria y revisiones de mercancía para prevenir mermas    

Nov 2005 a Noviembre 2007VITROCAR S.A. DE C.V  GERENTE 2 SUCS
Tareas Realizadas :Manejo y supervisión de 2 unidades de atención y ventas, realizando la planeación mensual y ejecución semanal  de ventas,cobranza,inventarios, negociación directa con con los responsables de las aseguradoras para generar negocios comerciales, realización de auditorias de efectivo y material de manera cíclica  zona y mensual

Sep 2002 a Octubre 2005  ECCO COMPUTACION DIRECTOR DE UNIDAD
          Tareas Realizadas: Administraba un centro escolar de computación Dirigiendo al personal administrativo, docente y comercial por medio de juntas diarias y semanales para la programación y ejecución de estrategias comerciales (capacitación promotores dor to dor ) para la captación de alumnos programando nuevos cursosEncargado de realización control y análisis de la cobranza semanal así como la disminución de la mismaManejo de efectivo depósitos conciliación bancos ,pagos y tramites a dependencias gubernamentales controles y auditorias a cajas e inventarios generales

Marzo 1992 a Agosto 2002   BANCA SERFIN
Tareas Realizadas: Controles de sucursal,créditos,seguros,movimientos financieros




	Objetivo
	Llegar a consolidar mis habilidades en una empresa, para aportar mis conocimientos y poder desarrollarme dentro de ella asi como fortalecer mi patrimonio familiar.
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