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CURRICULUM VITAE
Datos Generales.                                                                                                          
	Nombre:
	César Flores Lucero

	Edad:
	45 años

	Dirección:
	Calle San Carlos No. 5 A Col. Los Faroles
Tultitlan, Estado de México

	Teléfono:
	58696742

	Celular:
	55 11545459

	E-mail:
	cflucero54@gmail.com


Nivel  Académico.

	Carrera Profesional:
	Lic. Sistemas Administrativos.
Escuela:  Universidad Del Valle de México.

Estatus:  Trunco

	Carrera Profesional:
	Ing. Ingeniería Mecánica Eléctrica

Escuela:  Universidad Nacional Autónoma De México

Estatus:  Trunco


Antecedentes Profesionales.
	Empresa:
	DENTIX MEXICO HEALTH S.C.
Puesto:    Director Comercial
Periodo:  Febrero 2016 -  Actual

Jefe directo:  Jaime Fernández Galisteo

Dirección:  Av. Ruiz Cortines No. 225, Col. Las Margaritas

                    Atizapan de Zaragoza, Edo de México

Teléfono: 5025 2305

	Actividades Desarrolladas:
	· Director Comercial
· Generar Ventas de mas de $ 1,500,000 pesos al mes

· Ventas persona a persona.

· Manejo del personal, 20 personas aproximadamente.

· Control del personal de ventas de los tratamientos dentales.

· Control de los recursos materiales

· Manejo de proveedores

· Manejo de quejas de pacientes

· Buscar estrategias comerciales para el aumento de flujo de posibles pacientes.

· Gestión de planes de pagos.
· Generar estrategias para alcanzar objetivos planteados.

	
	

	Empresa:
	LUZ MEDICA

Puesto:    Gerente De  Ventas.

Periodo:  Marzo 2014 -  Febrero 2016
Jefe directo:  Negocio propio.

Dirección:  Enrique Rebsamen 343 I-4 Col. Narvarte

                    México, D.F.

	Actividades Desarrolladas:
	· Manejo de personal de ventas.
· Generar ventas de manera telefónica.
· Generar ventas por vía internet.

· Generar ventas por medio de visitas a clientes en sus consultorios.

· Visitar hospitales para promover y vender nuestra línea de productos 

· Asistir a congresos para promover y vender nuestra línea de productos

	
	

	Empresa:
	TOYOTA VALLEJO

Puesto:    Gerente De Ventas Plazas / Ejecutivo de ventas piso.
Periodo:  Abril 2006 – Marzo 2014
Jefe directo:  Lic. Raúl Monasterio

Dirección: Calzada Vallejo 724 A Col. Coltongo

                    México, D.F.

Teléfono:  5385-3000.

	Actividades Desarrolladas:
	· Selección y manejo de personal hasta 20 vendedores.
· Dirección del equipo de ventas.

· Elaboración de estrategias para aumentar las ventas.
· Manejo de estadísticas y reportes de ventas.

· Manejo y asignación de inventarios.

· Negociaciones para nuevos puntos de ventas.

· Formar parte del comité para la certificación en calidad KAISEN.

· Dominio del programa CRM de la agencia.

· Elaboración de roles de guardias.

· Calcular comisiones para los vendedores.

· Implementar rutas de trabajo.

· Atender ventas en piso.

· Atender ventas en punto de venta

· Atender ventas corporativas.

· Manejo del proceso de quejas de los clientes.



	
	

	Empresa:
	PROMEDICI SA DE CV
Puesto:    Gerente De Ventas.
Periodo:  Junio 2001 – Marzo 2006
Jefe directo:  Lic. Ma. Del Carmen Gómez
Dirección: González de Cossío 6 Col. Del Valle
                    México, D.F.

Teléfono:  5682 8623

	Actividades Desarrolladas:
	· Selección y manejo de personal hasta 4 vendedores.

· Dirección del equipo de ventas para el área de equipo de diagnóstico.
· Elaboración de estrategias para aumentar las ventas.

· Manejo de estadísticas y reportes de ventas.

· Calcular comisiones para los vendedores.

· Implementar rutas de trabajo.




Experiencia.
	Experiencia:
	Nivel Gerencial y Ventas
12 años en total, 4 años en el área automotriz dirigiendo a un grupo de hasta 20 vendedores y 6 años en el área médica dirigiendo a un grupo de hasta 4 vendedores, y 2 años mas como director de una unidad de negocios.


Habilidades.

	Habilidades:
	Dirección y liderazgo de grupos de ventas.

Habilidad para negociar.

Disciplina.

Cumplimiento de retos y objetivos.
Prospección en campo persona a persona.

Prospección directamente en empresas.

Ventas en Sala de Exhibición.

Ventas en Congresos.
Ventas al Sector Público (licitaciones).
Logística para elaborar rutas de trabajo.

Manejo de cliente.


