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Tubos y Lamina S.A.de CV.
GERENTE COMERCIAL
TUBOS Y LAMINA SA DE CV
(Fabricacion, venta de tuberia, perfil y lamina industrial).
(NACIONAL)
Septiembre 2021 a actual

e  Anilisis y arranque de el plan de accion de las areas comerciales del negocio
(ferretero. Industrial, Mueblero, Automotriz, mineria, etc.)
Impulso al equipo hacia el alcance de los objetivos.
Contratacion y coaching del area comercial.
KAM cuentas clave de la compania.
Recuperacion y apertura de cuentas en mercados claves
Principales logros
v Estabilidad y crecimiento del desempefio comercial
v" Crecimiento de margenes de operacion comercial +20%.
v posicionamiento en mercados claves.
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GERENTE COMERCIAL CENTRO
PRODUCTOS QUIMICOS INDUSTRIALES POTOSINOS

(Distribuidor de materias primas Construcciéon Industrial y
Alimenticios).

(AGS, JALISCO LEON, SLP, Y QRO)
Octubre 2018 a Septiembre 2021

e Diagnostico e inicio el plan de accién de las dreas comerciales del negocio
(ferretero. Industrial, alimenticio, construccién, automotriz, mineria, etc.)

e Impulso al equipo hacia el alcance de los objetivos.

e  Contratacién y coaching del area comercial en 3 unidades de negocio.

e KAM Planeacion y desarrollo de estrategias para el desarrollo comercial (nuevas
distribuciones, nuevos nichos, coaching, margenes, etc.)

e Posicionamiento y expansion, en las plazas de Aguascalientes, Ledn y Querétaro.

e Mejora en el catdlogo y oferta de servicio en base a ticket alto y utilidad.

e Negociacion con proveedores y mejora de condiciones comerciales.
Principales logros
v' Crecimiento en ventas del 300%
v’ reingenieria de la logistica comercial del drea de rutas
v crecimiento a doble digito vs afio anterior.
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RESPONSABLE COMERCIAL CENTRO
NORTE GRUPO SARRALLE
(Fabricacion de muebles y equipamiento industrial)
(AGS, SLPY ZACQ)

Diciembre 2017 a Agosto 2018

e  Prospeccion de los principales proyectos e inversiones industriales de la zona.

e Planeacion e implementacion las estrategias para el desarrollo de las plazas.

e Levantamientos técnicos, deteccion de necesidades y propuesta de soluciones a
usuarios finales en base a los benéficos de mi producto

Manejo el CRM (shut point) para el efectivo manejo de la informacion.



Diseno e imparticion de la Capacitacion de los productos de catalogo.
e KAM Negociacion con clientes B2B Y B2C (Distribuidores y usuarios.)
Principales logros
v Aplicacion de una nueva metodologia comercial.
v' Participacion de la marca en cuentas iman (Nissan, BMW, GM).
v" Reconocimiento de direccién por los resultados crecimientos a doble digito.
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GERENTE DE SUCURSAL Y VENTAS
GRUPO CUPRUM

(fabricacién y comercializacion de perfiles de aluminio segmentos
construccion e Industrial)

Abril 2007 a Mayo 2017

e Introduccién de la marca en las obras mas importantes de la regién. (industrial,
Institucional, residencial, comercial y monumental)

Desarrollo e implementacién de estrategias de retail para piso de ventas
Alcance al 100% de las metas comerciales definidas mensuales y anuales.
Cumplimiento de las politicas y procedimientos de la empresa.

Definicion e implementacion de estrategias comerciales en base a la zona y PDM
Asignacion de las carteras en base a necesidades comerciales (kpis, lineas etc)
Creacion y desarrollo nuevos distribuidores en la zona.

Desarrollo de lineas nuevas con mayores margenes.

90% de efectividad de cartera de cobranza y comercial.

Planeacion de inventarios optimos para el logro de los planes comerciales.
Aplicacion de metodologias Smart y FODA para nuevos proyectos, productos.

Principales logros
v La unidad de negocio dentro de los primeros lugares a nivel nacional.
v Primer lugar en crecimiento de rentabilidad de occidente en el afio 2013
v Desarrollo compafieros comerciales de facturaciones de 5 a 7 digitos.
v Crecimientos de negocio a doble digito vs afo anterior

JEFE DE SUCURSAL Y VENTAS
AOC MEXICO S.A. de C.V.

(Comercializacion de gases industriales, soldaduras, maquinas de soldar,
equipo de seguridad e insumos para la industria.)

Febrero 2006 a abril 2007

KAM ,Gestion comercial y coaching del equipo,
Planeacion de Inventarios para el alcance de los objetivos y su crecimiento
Investigacion de mercado para ejecucion de planes comerciales
Investigacion de mercado para la ejecucion de planes de desarrollo.
Supervision de Facturacion, depositos e inventarios

Principales logros

v Ser una unidad de negocio rentable a partir del primer trimestre.
v Posicionamiento de las marcas representadas en la zona
v Reconocimiento de la competencia.
EXPERIENCIA ADICIONAL

2 afos de experiencia comercial como lider en agencias de motocicletas
| ano de experiencia en auditoria operativa y comercial
1.5 anos de experiencia en recursos humanos

| afio de Experiencia en segmento de la construccion ligera, acabados y material
eléctrico
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